








11 
MAYO 
2023

El CINISMO de la FeNiL
Lanza un decálogo en de-
fensa del sector pero la em-
presa de su presidente es la 
que más baja el precio de la 
leche a los ganaderos

Ignacio Elola, presidente de FeNiL y Lactalis Iberia. FOTO; INLAC
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Las industrias lácteas de este país han elaborado 
uno de los decálogos sobre el futuro del sector 
más acertados que se pudiera imaginar. No es 
una ironía, cada una de las cosas que refieren en 
el último comunicado de la Federación Nacional 
de Industrias Lácteas las podría suscribir sin 
despeinarse cualquier ganadero de este país. Lo 
dramático viene cuando te das cuenta de que 
quienes promueven este decálogo hacen justo lo 
contrario a lo que predican.


Garantizar la rentabilidad, sostenibilidad y viabili-
dad de cada uno de los eslabones de la cadena 
es algo a lo que nadie debiera renunciar y que la 
Ley manda pero que suena a broma cuando, una 
vez más, los precios impuestos en los contratos 
lácteos no cubren los costes de producción en 
las explotaciones. Pedir unos precios justos a las 
administraciones suena a broma de mal gusto 
cuando los inspectores de esas industrias salen 
al campo a imponer un precio cerrado que sólo 
sirve para cuadrar las cuentas de la multinacional 
que lo ha decidido en un despacho a miles de 
kilómetros de la vaca más cercana. 


Garantizar el relevo generacional y la fijación de 
la población en el medio rural parece desde hace 
unos años un mantra al que recurren sistemáti-
camente cuantos quieren ganar puntos confec-
cionando frases bonitas. Lo dramático vuelve a 

“ ser que las industrias que lo sitúan en su decálo-
go de peticiones a los reyes magos son incapa-
ces de entender que siendo difícil que el hijo de 
cualquier ganadero quiera continuar con el sacri-
ficado esfuerzo de sus padres lo haga, además, 
para perder dinero. 


Tampoco parece extraño que las industrias citen 
la necesidad de vender las bondades del consu-
mo de productos lácteos. Lo paradójico, de nue-
vo, sale cuando ves que las mismas empresas 
que dicen eso dedican ingentes cantidades de 
dinero a investigar y producir bebidas vegetales 
con las que pretenden sustituir a la leche e, in-
cluso, gastan dinero en comprobar cómo pueden 
fabricar leche sin vacas. 


En definitiva, el decálogo de la FeNIl es una bue-
na y cierta muestra de lo que debiera hacerse 
para salvar al sector del vacuno de leche. Otra 
cosa bien distinta es saber cómo han juntado el 
cinismo suficiente como para escribirlo y firmarlo 
y presentarlo en público mientras hacen justo lo 
contrario con los ganaderos que les proveen de 
leche. 


Está claro que una campaña publicitaria lo so-
porta todo pero hay veces que por dignidad y 
respeto algunas cosas no debieran decirse por 
muy bonitas que pueda parecer que suenan.
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El sector lácteo se ha acostum-
brado al uso que hacen de su 
magnífica imagen las industrias 
lácteas para vender las bondades 
de sus productos. Imágenes idíli-
cas de pastos de montaña y 
granjas de ensueño con música 
ambiental forman parte de la 
imagen que la industria traslada a 
los consumidores pero en la que 
intencionadamente olvidan la 
parte relativa a los desvelos, cie-
rres, imposiciones de precios y 
abandonos a los que abocan sus 
políticas de compras a los gana-
deros de este país. 


La última de estas iniciativas 
promovidas desde la Federación 
de Industrias Lácteas FeNiL tiene 
forma de “Decálogo por el futuro 
del sector lácteo en España”. 


La federación que agrupa a la 
mayoría de las industrias lácteas 
de este país desgrana en diez 
puntos cuáles son, a su jucio, ls 

trario de lo que hace, por ejem-
plo, la empresa de su presidente 
y CEO de Lactalis, Ignacio Elola. 
Eso se llama “cinismo”. 


El decálogo de la FeNiL al detalle 
en la siguiente página….


claves para garantizar la supervi-
vencia del sector y que trasladan 
a las diferentes administraciones 
públicas. 


Presidencia de Lactalis 
El decálogo que presentan es 
incuestionable sino fuera porque 
lo que predican es justo lo con-

La Federación nacional de Industrias Lácteas lanza un decálogo para 
salvar al sector y hace justo lo contrario de lo que predica

Ci  
nis 
mo

Ignacio Elola, presidente FeNiL
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Lo que dicen y lo que hacen
 Decálogo FeNiL. “Consejos vendo que para mi no tengo”

Asfixiar la rentabilidad de las granjas has-
ta la economía subsistencia

Rendirse ante la presión del Gobierno y 
la distribución y buscar su rentabilidad a 
costa de la del sector primario

Imposibilitar la inversión reduciendo los 
márgenes por debajo de los costes de 
producción

Mientras invierten en empresas de bebi-
das vegetales y leche artificial

Dinamitan la viabilidad de empresas ge-
neradoras de empleo y riqueza

Mientras traen leche y quesos de Francia, 
Alemania y Holanda

Mientras continúa permitiendo que en los 
lineales la leche sea un producto reclamo 
y se venda por debajo de su coste real 
para satisfacer a la distribución y pro-
mueve la banalización del precio de los 
lácteos ante los consumidores



Contradicciones

5

Las declaraciones de los responsables de las empresas lácteas se 
contradicen con lo que después hacen en el campo.

La industria láctea dice una 
cosa en público y hace la 
contraria en privado

Armando Tellado, CEO CAPSA 
“Así que si no queremos quedarnos sin leche 
no nos queda otra que pagarla por su justo 
precio, que debe ser al menos el coste de 
producción”. 

Febrero de 2023


¿En serio?

Luis Calabozo, Dtor. Gral. FeNiL 
“Reclamamos una retribución justa para to-
dos los eslabones de la cadena alimenta-
ria, que permita evitar el cierre de empresas, 
la destrucción del empleo y la desaparición de 
granjas de vacuno, ovino y caprino de leche” 

Noviembre de 2022
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El pulso que inició Lactalis Puleva 
contra algunos ganaderos anda-
luces por el precio de la leche ya 
tiene resolución. Los socios de la 
cooperativa Alba Ganaderos, en 
asamblea celebrada el 9 de mayo 
han decidido apoyar casi por 
unanimidad la postura y gestión 
que la cooperativa, mediante su 
consejo rector, y se ha optado por 
no firmar el contrato impuesto por 
esta compañía láctea que suponía 
una bajada de 9 céntimos en el 
precio pagado por el litro de le-
che, obligación de entregar el 
100% del volumen de la leche, y 
una duración de un año, aunque 
decían comprometerse con la 
evaluación de un índice para revi-
sar los precios a partir del mes de 
agosto del presente año.


Del mismo modo, se ha acordado 
por igual unanimidad, formar par-
te de Covap S. Coop. And, como 
suministradores, para que esta 
gestione en una primera fase la 
leche que se vendía a Puleva y en 
una segunda la totalidad de la 
misma, aunque conservando el 
resto de los clientes de Alba.


La cooperativa Alba Ganaderos 
SCA está conformada por 80 so-
cios activos, repartidos en 4 co-
munidades autónomas (Andalucía, 
Extremadura, Murcia y Comuni-
dad Valenciana), es la segunda 
cooperativa láctea más grande de 

sus ganaderos, «poniendo fin con 
esto a una producción sostenible 
y con leche de proximidad, dejan-
do de lado la importancia de la 
producción ‘KM 0’, con menor 
huella de carbono y menor impac-
to medioambiental. Puleva ya no 
es leche de ganaderos de Grana-
da, ni es leche de la mayoría de 
los ganaderos andaluces», aclaran 
en su comunicado.


Llegados a este punto, su Conse-
jo Rector, ha querido comunicar 
las siguientes reflexiones:


A las administraciones públicas, 
«les queremos recomendar que 
sean valientes y muestren interés 
en hacer cumplir lo que por ley 

Andalucía y su volumen de pro-
ducción de leche de vaca supera 
los 130 millones de litros anuales. 
Sus socios representan, entre 
otros, el 100% de la leche de vaca 
producida en las provincias de 
Málaga y Granada, siendo esta 
última la provincia donde tiene 
emplazada su fábrica la empresa 
Lactalis-Puleva. Hasta la ruptura 
de las negociaciones por parte de 
la central lechera, la cooperativa 
de Alba ganaderos SCA, era la 
responsable de abastecer a esta 
fábrica con más del 60% de la 
leche andaluza transformada allí.

Desde la cooperativa Alba Gana-
deros, se lamenta profundamente 
que la marca Puleva haya optado 
por no llegar a un acuerdo con 

La firma gala pierde 130.000 millones de litros de la cooperativa anda-
luza Alba tras intentar imponer una bajada de precio

Lactalis pierde la leche de los gana-
deros andaluces que ahora se la ven-
derán al proveedor de Mercadona

Industria

https://www.lactalis.es/
https://agroinformacion.com/los-ganaderos-andaluces-comienzan-a-tirar-su-produccion-de-leche-ante-la-exigencia-de-puleva-de-rebajar-9-centimos-su-precio/
https://agroinformacion.com/los-ganaderos-andaluces-comienzan-a-tirar-su-produccion-de-leche-ante-la-exigencia-de-puleva-de-rebajar-9-centimos-su-precio/
https://agroinformacion.com/los-ganaderos-andaluces-comienzan-a-tirar-su-produccion-de-leche-ante-la-exigencia-de-puleva-de-rebajar-9-centimos-su-precio/
https://www.covap.es/?sl=es
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está escrito -fundamentalmente 
en Ley de la Cadena Alimentaria-; 
algo que, de manera tácita y ex-
presa, se refiere a la protección de 
los productores de leche y del 
sector primario, para evitar que 
grandes empresas multinaciona-
les como Puleva, no solo se per-
mitan imponer impunemente con-
tratos abusivos y fuera de cual-
quier producción sostenible, sino 
que además, tengan la libertad 
absoluta de invadir el mercado 
con productos extranjeros que 
provocan una desestabilización 
muy importante del sector en Es-
paña; que fomenten activamente 
la integración cooperativa como 
herramienta que sostiene al mun-
do rural y es capaz de producir 
productos de proximidad de la 
mejor calidad, favoreciendo, así, 
el consumo responsable y soste-
nible».

A los ganaderos de vacuno de 
leche andaluces, que han sucum-
bido a las imposiciones de Puleva 
y han firmado los contratos a la 
baja desde el primer momento, 
aunque se hubiese acordado no 
hacerlo por unanimidad desde la 
OPL del Sur y a pesar de que 
desde esta cooperativa se hayan 
propuesto varias alternativas para 
mantenerse unidos, «queremos 
recordarles que el individualismo 
egoísta y la falta de compromiso y 
unión, dentro del sector de va-
cuno lechero, es lo que nos pone 
en un estado de vulnerabilidad 
constante frente a la mala   indus-
tria. La situación actual no deja de 

nes recientes habéis conseguido 
perder por primera vez, en más de 
cinco décadas de colaboración, la 
leche de proximidad de Granada y 
la leche de más del 60% de los 
productores andaluces con quie-
nes trabajabais. Esperamos que a 
partir de ahora evitéis la publici-
dad engañosa y seáis claros con 
los consumidores sobre la nueva 
procedencia de vuestros produc-
tos y su huella de carbono».


Y, por último, a los consumidores 
locales, «os pedimos encarecida-
mente que miréis más allá de las 
marcas a las que estáis acostum-
brados y os informéis sobre las 
buenas o malas prácticas que 
cada empresa rea l iza para 
desarrollar sus productos. Elegid 
y preferid marcas y productos que 
sean también locales, que sean 
100% andaluces y, en el caso de 
la leche, que sean de proximidad, 
con menor impacto medioambien-
tal».


Fuente: AGROINFORMACIÓN 

ser el resultado de la división de 
nuestro sector lechero a lo largo 
de todo el territorio español, lo 
que nos ha convertido en un sec-
tor atomizado, fácilmente coac-
cionable y sin poder de réplica ni 
decisión. Formemos, por tanto, 
estructuras, unámonos y organi-
cémonos, demostrando a la so-
ciedad que queremos seguir tra-
bajando en favor de un producto 
de mucha calidad y por un precio 
justo para ganaderos y consumi-
dores. Al igual que aquí se ha su-
cumbido luchemos por un futuro 
que nos depare más unión y un 
proyecto en común, que permita 
estabilidad sin estar a merced de 
las grandes cadenas».


A la empresa Puleva, «os reco-
mendamos hacer un ejercicio de 
introspección y un examen de 
conciencia, dejando de lado cual-
quier atisbo de superioridad o 
sensación de grandeza, para ver 
si caéis en la cuenta de que con 
vuestra actitud y vuestras accio-

https://agroinformacion.com/?s=ley+de+la+cadena
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En mayo de 2023 el censo de va-
cuno lechero es de 788.113 
vacas , lo que supone un descen-
so del 1,3% con respecto al mis-
mo mes del año anterior. Sin em-
bargo, con respecto al mes inme-
diatamente anterior no se observa 
ningún cambio. 


En cuanto al censo de novillas, en 
mayo de 2023 alcanza los 268.294 
animales, lo que supone un des-
censo del 1,3% respecto al mismo 
mes del año pasado y un aumento 
del 0,2% respecto al mes inmedia-
tamente anterior. 


En cuanto a la distribución del 
censo por comunidades, la que 
alberga mayor censo de vacas 
mayores de 24 meses es Galicia 
que, como puede observarse en la 
siguiente gráfica, cuenta con 
321.025 animales que representan 
el 41% del total de censo de vacas 
lecheras seguida de Castilla y León 
con 91.220 


Fuente: FEGA 

El número de novillas crece ligeramente con respecto al mes an-
terior y suma un 0,2% más hasta los 268.294 animales

El censo de vacas se man-
tiene estable en Mayo



Operación Chuletón
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La mayor OPL de España, con 
sede en Valladolid, recomienda 
convertir en carne 40.000 vacas 
lecheras para recuperar un precio 
rentable Se trata de la ‘Operación 
chuletón’, que supone reducir un 
5% el censo de este vacuno para 
recortar la oferta en 240.000 tone-
ladas


La crisis de precios de la leche se 
prolonga ya demasiado tiempo. 
Industria y distribución presionan a 
los ganaderos, el eslabón más dé-
bil de la cadena, para bajar su re-
tribución por el producto. La re-
forma de la Ley de la Cadena Ali-
mentaria, contratos obligatorios y 
registros no parecen tener la efec-
tividad suficiente como para solu-
cionar el problema con la agilidad 
necesaria. Organizaciones Profe-
sionales Agrarias (Opas), y agentes 
del sector, piden desde hace tiem-
po un catálogo oficial de precios 
de mercado al que referenciar los 
contratos, pero no termina de ver 
la luz.


Ante este panorama los producto-
res, tradicionalmente muy disper-
sos, empiezan a unirse para poder 
hacer presión juntos y tomar deci-
siones de alcance de cara a la in-
dustria y la distribución –que bus-
ca ofrecer productos de primera 
necesidad a un precio barato para 
atraer a los clientes a sus lineales, 

La necesidad de controlar la producción para recuperar 
el precio de la leche se hace más evidente que nunca

Sacrificar vacas para 
salvar la leche

a costa de los productores–. Es lo 
que pretende hacer la mayor Or-
ganización de Productores de Le-
che (OPL) de España, Agaprol, con 
sede en Valladolid.


La OPL ha lanzado una innovado-
ra, a la vez que paradójica, pro-
puesta a los ganaderos de vacuno 
de leche: sacrificar vacas para sal-
var la producción frente a los de-
más eslabones de la cadena ali-
mentaria. Convertir en carne el ga-
nado para ingresar fondos que 
permitan continuar con la explota-
ción, pero reducir la producción 
notablemente. Un plan que ha 
bautizado como ‘Operación chule-
tón’.


Una estrategia de actuación que 
debería encender las luces de 
alarma tanto en la industria, como 
en la distribución, como en las 
administraciones públicas. Recor-

tar la cabaña ganadera son pala-
bras mayores, pero si es la única 
solución para que los productores 
puedan vivir de sus explotaciones, 
no habrá más remedio. Los cente-
nares de granjas que tuvieron que 
echar el cierre el año pasado en 
Castilla y León y en España son 
buena muestra de ello.


Agaprol explica a los ganaderos 
las conclusiones a las que han lle-
gado tras la debacle de los últimos 
años en el sector, y tras el leve in-
cremento de precio experimentado 
en los últimos meses, que ha lle-
vado una luz de esperanza a mu-
chas explotaciones. Una luz que 
ahora se ve atenuada con las pre-
siones para volver a rebajar las ta-
rifas por el producto entregado.


La OPL advierte de que «a menos 
vacas, mayor rentabilidad». Así lo 
expone públicamente en su último 
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boletín, remitido a sus socios y a 
otros agentes del sector el pasado 
cuatro de mayo. «Con una bajada 
del censo del 5% en 2023 la pro-
ducción se vería mermada en un 
3,3%, dejando la producción en 
7.082.000 toneladas», apunta. «La 
experiencia del año 2022 no deja 
lugar a dudas: con una reducción 
del censo del 2,9% (23.630 vacas) 
la producción cayó un 2,2% 
(163.000 toneladas). Esa situación 
de producción reducida llevó a las 
industrias a considerar, por fin, la 
necesidad de pagar por su leche a 
los ganaderos el precio que les 
costaba producirla».


«Observando los datos del año 
pasado en el presente ejercicio el 
sacrificio del 5% de los animales 
(40.000 vacas) supondría un des-
censo de la producción del 3,3% 
(240.000 toneladas), lo que supone 
que por cada 12.000 vacas menos 
la producción se reduce un 1%», 
explica la OPL vallisoletana de 
ámbito nacional. «La tercera pata 
de esta ecuación de la ‘Operación 
chuletón’ son los buenos precios 
que la industria cárnica sigue ofre-
ciendo por sacrificar animales pro-
cedentes de las granjas de vacuno 
de leche».


Y es que, señala Agaprol, para re-
cuperar el precio de la leche hay 
que controlar la oferta. «Ante la 
presión de la industria para bajar 
precios la solución pasa por redu-
cir la cabaña aprovechando la de-
manda de carne». En el mismo do-
cumento, la OPL explica que la 
industria láctea «ha cumplido sus 
amenazas y ha forzado un descen-

so desproporcionado del precio de 
la leche en las explotaciones para 
esta primavera», por lo que «está 
claro que ni ellos ni la distribución 
han entendido que si continúan 
arruinando a los ganaderos la pro-
ducción se resentirá y se volverán 
a ver incrementos de precios de la 
leche en las granjas y en los linea-
les, provocados por su propia 
competencia ante la falta de mate-
ria prima».


Ni los costes de producción deri-
vados de los precios de la alimen-
tación animal, ni la energía, han 
registrado modificaciones sustan-
ciales «y, de hecho, las previsiones 
no son nada halagüeñas para este 
año. No existe una reducción de 
los costes para los ganaderos que 
justifiquen el pretendido descenso 
en el precio de la leche», continúa 
explicando la organización.


«La sequía ha dejado de ser ya una 
amenaza para convertirse en una 
realidad y la falta de alimentación 
para los animales puede llevar a 
una situación crítica al sector des-
pués del verano», advierte. «La si-
tuación de ruina a la que han lleva-
do a los precios, por debajo de los 
costes soportados durante los dos 
últimos años, sigue provocando 
cierres masivos de explotaciones. 
En España cierran tres granjas al 
día».


Por eso, la asociación de produc-
tores lanza un aviso a navegantes: 
«Ni industria, ni distribución, pare-
cen haber aprendido la lección del 
año pasado, y pretenden volver a 
asfixiar económicamente a unos 

ganaderos a los que no les queda-
rá más remedio que sacrificar ani-
males aprovechando el buen pre-
cio de la carne. En eso consiste la 
‘Operación chuletón’. Ahora tam-
bién habrá que comprobar si los 
ganaderos han aprendido lo 
aprendido en el pasado».

La bajada del precio de la leche 
«es una realidad», advierte Aga-
prol. «Las industrias han aprove-
chado el efecto de la primavera y 
el consiguiente aumento de la pro-
ducción para llevar a los ganade-
ros, de nuevo, a una situación 
complicada. La bajada de precios 
generalizada en Europa ha sido la 
puntilla a la hora de negociar los 
contratos lácteos para los tres 
próximos meses», añade.


Sin embargo, «los costes de pro-
ducción vuelven a sobrevolar en el 
ambiente, pero es la tremenda se-
quía que sufre nuestro campo la 
que hace imprevisible lo que pue-
da suceder tras el verano, cuando 
los productores no tengan alimen-
to que ofrecer a sus animales y, 
por fuerza, los costes de produc-
ción se disparen a cifras estratos-
féricas». Mientras tanto, y «al rebu-
fo de unos precios hasta ahora ra-
zonables», las entregas «comien-
zan a invertir su tendencia bajista 
para asentarse, de nuevo, en el 
crecimiento».


Producción 
La producción de leche en España 
comenzó a caer en la primavera 
del año pasado después de meses 
con comportamientos alcistas, ex-
plica la organización. Fue el inicio 
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de una senda de subida en los 
precios de la leche cruda de vaca. 
«La reducción en las entregas se 
sostuvo hasta comienzos de este 
mismo año y, curiosamente, ese 
fue el momento en el que los ga-
naderos de este país fueron capa-
ces de hacer valer su voz para de-
terminar en la medida de lo posible 
el precio al que vender su leche», 
apunta Agaprol para justificar su 
propuesta a los productores.


La concentración de la oferta de 
los productores, «como permite e 
impu lsa l a l ey españo la y 
europea», supone «abrir espacios 
de negociación en igualdad de 
condiciones y justos para todos 
los eslabones de la cadena alimen-
taria. Esa misma norma también 
establece que dentro de las posibi-
lidades existentes está la del con-
trol de la oferta por parte de los 
ganaderos».


Ese momento del control de la 
oferta, añade la OPL, «se ha de-
mostrado útil y eficaz para poder 
exigir cuando menos los costes 
que conlleva ordeñar. Si el año pa-
sado la producción fue clave para 
subir los precios de la leche, en 
este momento vuelve a ser la he-
rramienta pertinente para buscar la 
recuperación de los precios en las 
explotaciones».


«Industria y productores tienen que 
ser conscientes de esa realidad si 
no pretenden que el sector se con-
vierta en un escenario permanente 
de volatilidad abocado a una es-
peculación insoportable promovida 
por todas las partes», advierte 
Agaprol. «Mantener la línea de la 
producción en el nivel suficiente 
para garantizar la seguridad ali-
mentaria pero sin pasarse para que 
industria y distribución no se apro-
vechen de ello será crucial para 
defender unos precios justos para 
el ganadero y garantizar la produc-
ción», concluye.


Las Opas han venido denunciando 
la situación durante los últimos 
años y han reincidido en las últi-
mas semanas, al percatarse de las 
nuevas presiones a la baja en los 
precios. A finales de abril fue Unión 

de Campesinos de Castilla y León 
(UCCL), a través de su estatal, 
Unión de Uniones, la que salió a la 
palestra para alertar de la difícil 
situación de los ganaderos de va-
cuno de leche, a la luz de los datos 
de 2022 y del avance del primer 
trimestre de 2023. Una situación 
que «podría desencadenar, de se-
guir así, una situación de bajada 
de producción sin precedentes».


Unión de Uniones se hacía eco del 
último informe de entregas lácteas 
publicado por el Fega, en el que se 
destaca que, en 2022, desapare-
cieron 789 explotaciones, a un rit-
mo de 66 granjas al mes.


De acuerdo con los datos disponi-
bles de 2023, «la situación no esta-
ría mejorando, bajando la produc-
ción un 1,86% –en 2022 bajó un 
2,11%–, situándose en 7,32 millo-
nes de toneladas, frente a los 7,48 
millones producidos en 2021», 
subrayaba la Opa, que criticó que 
las subidas de precio se realizaran 
«demasiado tarde, cuando la falta 
de leche se hizo patente y se co-
menzaba a tener problemas de 
abastecimiento en algunos linea-
les».


Forrajes 
La Opa señala que los costes de 
producción de los ganaderos de 
vacuno de leche continúan siendo 
altos. «Además, este año hay que 

sumar una preocupación a mayo-
res, la sequía y las heladas sufridas 
a principios de abril, que va a re-
ducir considerablemente la cose-
cha y la alimentación disponible 
para el ganado», añade. «La veza 
prácticamente se ha perdido a 
consecuencia de las heladas de 
abril y la producción de forrajes 
previsiblemente se va a ver muy 
mermada ante la falta de agua». La 
organización alerta que si se pro-
ducen bajadas de precio se des-
encadenará una situación de pér-
dida de activos, de leche, «y lo 
peor de todo, de soberanía alimen-
taria».


En esta situación, «son muchos los 
ganaderos que han decidido sacri-
ficar sus animales para carne y 
abandonar la producción de 
leche», relata la Opa, en conso-
nancia con lo advertido por Aga-
prol. «De hecho, según los datos 
del Ministerio, en marzo de 2023 
se contaba con 25.642 vacas me-
nos que el mismo mes del año pa-
sado, continuando la progresiva 
reducción del censo a la que ha 
obligado la situación de elevados 
costes y precios de la leche insufi-
cientes».


Asimismo, Unión de Uniones soli-
cita a la Administración competen-
te que controle la trazabilidad de la 
leche y solicita un control exhaus-
tivo del etiquetado de origen de los 
productos lácteos, y recuerda a 
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todos los productores la obligato-
riedad que tiene la industria de 
presentar la oferta de contrato un 
mes previo a la finalización o a la 
recogida de la leche, «incumplien-
do la ley si no lo hacen así». Re-
comienda también a las explota-
ciones que no firmen en una fecha 
anterior, sino que se indique la fe-
cha en la que ha sido entregada la 
oferta, y denunciar esta situación 
ante la Aica «para que, al menos, 
quede constancia del reiterado in-
cumplimiento de algunas indus-
trias de la ley».


En cuanto a los datos concretos 
de Castilla y León en del sector 
vacuno, ovino y caprino de leche, 
UCCL denunció, a la vista de los 
datos definitivos de 2022, «la de-
bacle del eslabón productor del 
sector lácteo en 2022, con un cie-
rre de granjas superior a las cifras 
habituales». A 31 de diciembre de 
2022 quedaban en España 10.665 
granjas de vacuno, 2.667 granjas 
de ovino y 3.851 granjas de ca-
prino de leche; habiendo descen-
dido su número en vacuno en 782 
granjas (-7% con 2,1 granjas me-
nos al día); ovino: 258 (-9%, con 
0,7 granjas menos al día) y ca-
prino: 602 (-14%, con 1,6 granjas 
menos al día).


En el ovino de leche, Castilla y 
León fue la comunidad autónoma 
que más número de ganaderos 
abandonó la actividad, un total de 
156 granjas, que en porcentaje re-
presenta el 9,4%. Iniciaron el año 
1.502 productores de leche. Co-
munidades como Valencia, Madrid, 
Cantabria o el País Vasco registra-
ron caídas de entre un 50 y 25% 
de las granjas, «pero representan 
un porcentaje muy pequeño de 
producción, 3,6% en computo 
global, mientras que Castilla y 
León tiene el 56% de los ganade-
ros», siguió explicando la Opa. En 
lo que respecta a Castilla la Man-
cha, la otra comunidad productora, 
con el 30,4% de las granjas, regis-
tró en diciembre algunos más ga-
naderos que en diciembre de 
2021.


La Unión de Campesinos de Casti-
lla y León (UCCL) destaca que en 
2022 se incrementaron considera-
blemente los costes de produc-
ción, principalmente de los pien-
sos, de en torno al 40-30% res-
pecto de 2021, cifra que se eleva 
hasta un 50% si se compara con 
2020. A ello habría que añadirle los 
aumentos en costes de electrici-
dad, mano de obra, gasóleo o 
productos veterinarios.


La organización critica que la in-
dustria «solo ha considerado 
subidas razonables de precio de-
masiado tarde, cuando la leche 
comenzaba a escasear, lo que no 
solo ha provocado los cierres, sino 
que a las pocas explotaciones que 
s i g u e n n o l e s s a l g a n l o s 
números». 


«Todos vemos espléndidas cam-
pañas de promoción que dicen lo 
importante que son las granjas 
para mantener un medio rural vivo, 
un paisaje de calidad, los esfuer-
zos que hacemos los ganaderos 
en mejorar el bienestar de nuestros 
animales y mejorar nuestro impac-
to en el medio ambiente; pero de-
trás de esas campañas se escon-
de esta realidad, la de un sector 
que en muchos casos no logra 
rentabilidad, y que en los pocos 
casos en los que lo hace, no es 
suficiente para tener una vida dig-
na para que haya un relevo sufi-
ciente en el sector», critican desde 
la organización. «Antes de una pu-
blicidad bonita tiene que venir la 
remuneración justa», concluyen.


Fuente: EL MUNDO 



P o r 
e s o , 

d i ce , “es 
muy importan-

te seguir avan-
zando también en el 

etiquetado del origen del 
queso». «Nos queda un 

camino largo aún por andar en 
ese sentido. Sabemos que hay 
una valoración creciente de los 
productos de proximidad por 
parte del consumidor”, argumen-
ta.


Mercado
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Los dos primeros meses del año 
registran cifras históricas de com-
pras al exterior de quesos y de le-
che líquida, con destino principal-
mente a queserías. Román Santa-
lla, de Unións Agrarias – Upa, de-
fiende la necesidad de impulsar el 
etiquetado del origen del queso, 
igual que se hizo en su día con la 
leche UHT


La falta de leche, por el descenso 
de producción en los últimos me-
ses, y sus precios, que se mantie-
nen en niveles elevados, pese a la 
bajada generalizada en la renova-
ción de los contratos de esta pri-
mavera, están llevando a las indus-
trias y cadenas de distribución 
asentadas en España a tirar de las 
importaciones para suministrarse.


Cada día, más de 30 cisternas de 
leche y nata cruzan la frontera, 
principalmente de Francia y Portu-
gal, pero también de Alemania y 
Holanda, entre otros países. Son 
cantidades significativas, que no 
se veían en los últimos años.


El queso sigue la misma 
tendencia. Las más 
de 51.000 tonela-
das importadas 
en los dos prime-
ros meses del año 
suponen un máximo 
histórico, junto al año 
2016. Conviene tener en 
cuenta además que el volu-

La inestabilidad de los precios y la bajada de producción han pro-
vocado la entrada de queso muy barato procedente de Europa

men importado de quesos en es-
tos dos meses representa aproxi-
madamente unas 350.000 tonela-
das de leche equivalente.


Ante esta situación, el sector llama 
a adoptar medidas. Hablamos de 
la situación con Román Santalla, 
responsable del sector lechero de 
UPA, la matriz estatal de Unións 
Agrarias, y secretario de la Inter-
profesional Láctea, un órgano que 
reúne a productores e industrias en 
el que se hace un seguimiento tri-
mestral de las importaciones de 
leche y derivados, entre otras mu-
chas funciones.


“Lo estábamos viendo. Ante el 
precio que estaba mantenien-
do aquí la materia prima, 
tanto la industria como 
la distribución re-
curren a lo de 
siempre, a 
l a s 

Etiquetar el origen del queso 
para salvar al sector

importaciones, generando presión 
interna para intentar desmantelar 
el mercado”, cuestiona.


Román pone el foco en la impor-
tancia de un etiquetado claro. “El 
etiquetado del origen de la leche, 
iniciado a partir de la crisis de pre-
cios del 2015-2016, dio muy bue-
nos resultados. La leche que se 
vende hoy es básicamente de ori-
gen español, porque nadie quiere 
cogerse las manos diciendo que 
está vendiendo leche francesa”, 
asegura.
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Altibajos en el precio 
El queso sufrió en los últimos me-
ses una serie de oscilaciones en 
el precio, con un comportamiento 
distinto en España con respecto al 
resto de países europeos. “Las 
queserías españolas no lograron 
trasladar a la distribución la 
subida de costes. Por eso están 
echando mano a la leche spot 
para hacer queso industrial. El flu-
jo de las cisternas de leche impor-
tadas viene básicamente para 
queso y la leche desnatada se usa 
también mucho para producto 
industrial”, asegura Román.


“La subida del queso en Europa 
fue espectacular en una primera 
fase, con una subida fortísima, de 
un 35% de penalti, mientras aquí 
el queso español, particularmente 
el gallego, fue capaz de trasladar 
tan sólo un 10% de subida al pun-
to de venta. Por eso las queserías 
gallegas estuvieron en problemas. 
Pero en los últimos meses el que-
so gallego y español siguió au-
mentando el precio, hasta lograr 
una revalorización del 20-25% en 
este momento, mientras el queso 
en grandes barras que viene de 
Europa, y que después se trocea 
aquí, sufrió una bajada tremenda”, 
cuenta.


Román, que es también presiden-
te de la cooperativa Cobideza, 
que cuenta con quesería propia 
(Doña Cobiña), reconoce que “en 
España las queserías no somos 
capaces de competir en precio 
con el queso alemán”.


“El queso que viene a España es 
un queso prefabricado. Lo que 
llega aquí son, por así decirlo, los 
‘despojos’ de la leche convertidos 
en queso, pero como se corta en 
una máquina y se echa en una 
hamburguesa o en una pizza, se 
sigue usando. Primero desnatura-
lizan la leche, le sacan hasta la 
última ‘alegría’, aprovechan la ma-
teria grasa y la proteína a tope y 
con lo que queda hacen queso. 
Son fábricas muy grandes que 
tienen capacidad para hacer eso. 

El valor añadido se lo sacan a los 
otros productos y logran producir 
el queso a precios irrisorios. En 
España las queserías no tenemos 
tecnología ni volumen para com-
petir con eso”, admite.


El sector español está posiciona-
do en el mercado sobre la base 
de la calidad y origen, pero ad-
vierte de la necesidad de controlar 
las importaciones y de etiquetar 
correctamente los quesos impor-
tados, así como los sucedáneos 
de queso que, en ocasiones, se 

etiquetan como queso, un pro-
blema del que se viene advirtien-
do desde hace años.


Fuente: CAMPO GALEGO 
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Leche Celta refuerza así su 
apuesta por la diversificación de 
sus productos lácteos reforzán-
dose en el segmento de lácteos 
s ó l i d o s , q u e s a l d r á n a l 
mercado  tanto con marca propia 
como para marcas de distribu-
ción.


Esta importante inversión su-
pondrá un papel clave en la 
mejora de la capacidad y 
reforzará su posición como 
proveedor líder a gran es-
cala de productos lácteos 
de calidad para clientes y 
consumidores, atendiendo 
así a la creciente demanda 
del mercado. Además, con 
esta inversión Grupo Leche 
Celta quiere reforzar su compro-
miso con el territorio y la genera-
ción de empleo  en el entorno 
donde operan.


La nueva planta, que supone una 
de las mayores inversiones de la 
empresa hasta la fecha, producirá 
queso blanco pasteurizado, tipo 
crema y quesos fundidos. Tendrá 
una capacidad de producción en 
la primera fase de 12.000 tonela-
das, lo que repercutirá en el em-
pleo, incrementando su plantilla 
con 30 nuevos puestos de trabajo 
directos y la consolidación de los 
ya existentes.


Grupo Leche Celta  se abastece 
con materia prima de ganaderías 

ses primarios y  se espera que la 
producción comercial comience 
en el primer trimestre de 2024.


Con esta inversión, de gran im-
portancia estratégica para la em-
presa, se complementa la cadena 
de valor de la leche, ya que con-

tribuye a aumentar el valor aña-
dido de este producto me-

diante la elaboración de que-
sos.


Este proyecto se suma a los 
planes ya previstos para el 
periodo 2023/2024 en las 
tres plantas que el grupo 
tiene en España. Estos inclu-

yen el lanzamiento de nuevos 
formatos para productos lácteos 
líquidos con formas novedosas en 
el mercado y con un marcado 
componente de sostenibilidad, ya 
que implicarán reducción de hue-
lla hídrica y reducciones en la 
huella de carbono. También se 
contempla el incremento del port-
folio con la puesta en marcha en 
Pontedeume de  una nueva línea 
de envasado de mantequillas  en 
diferentes formatos que irán des-
de los 100 g hasta el kilo. Estas 
mejoras e inversiones en sus 
plantas existentes en España, 
sumado a los 13 millones de eu-
ros destinados a la planta de Ávi-
la, suponen una inversión global 
de 23 millones de euros.


Fuente: EL ECONOMISTA 

de proximidad, apoyando así a las 
familias ganaderas locales, pro-
moviendo la sostenibilidad en el 
sector lácteo y manteniendo la 
esencia y la calidad de sus pro-
ductos.


La planta se implementará con las 
últimas tecnologías y contará con 
una sala de proceso para la pre-
paración de los diferentes produc-
tos, una sala de envasado con las 
líneas de llenado, packaging y pa-
letizado de los productos, además 
de las adecuaciones en las infra-
estructuras industriales necesa-
rias de soporte. Así mismo, se 
ejecutarán medidas sostenibles 
en la planta para  reducir el con-
sumo de agua y energía, así como 
para minimizar el impacto am-
biental en la producción y la ges-
tión de residuos.


A lo largo de este mes se iniciarán 
las pruebas de producto en enva-

Celta invertirá 13 millones en 
una nueva quesería en Ávila

Europa

Producirá queso blanco pasteurizado, tipo crema y quesos fundidos. 
Tendrá una capacidad de producción en la primera fase de 12.000 Tn.

https://edairymarket.com/products
https://edairynews.com/es/innovaciones-sostenibles-en-los-envases-de-queso/
https://edairynews.com/es/innovaciones-sostenibles-en-los-envases-de-queso/
https://edairynews.com/es/innovaciones-sostenibles-en-los-envases-de-queso/
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Friesland Campiña rebaja su pre-
cio garantizado de la leche de 
granja en mayo en 1,50 euros 
hasta los 43,25 euros los 100 ki-
logramos respecto a abril (44,75 
euros los 100 kilogramos), inclu-
yendo una pequeña corrección a 
la baja respecto al periodo ante-
rior. 


Debido a la continua oferta de 
leche en el noroeste de Europa y 
la débil demanda, se espera que 
las empresas de referencia re-
duzcan aún más los precios de la 
leche de granja.


El precio medio garantizado de la 
leche de granja en 2023 hasta 

El precio garantizado Friesland Campiña incluye proteína, grasa y lacto-
sa, en una proporción fija de 6-4-0

mayo inclusive es de 50,90 euros 
los 100 kilogramos de leche.


El precio garantizado Friesland 
Campiña para la leche de granja 
se paga en los componentes de 
la leche: proteína, grasa y lacto-
sa, en una proporción fija de 
6:4:0. El precio garantizado se 
publica por 100 kilogramos de 
leche de granja, al 3,58% de pro-
teína, 4,45% de grasa y 4,54% 
de lactosa, sin IVA.  El monto 
aplica para un promedio de 
925,000 kilogramos en base 
anual.


Friesland Campina fija el 
precio de la leche para mayo 
en 43,25 €/100 Kg.

Valor de los componentes 
de la leche para mayo 
Este mes el valor de la proteína 
es de 660,64 euros y el valor de 
la grasa es de 440,43 euros por 
cada 100 kilogramos de leche de 
granja


Fuente: VACUNO DE ÉLITE 

Precio Mayo 
43,25 €/100 Kg.

https://www.frieslandcampina.com/
https://www.frieslandcampina.com/
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La Comisión Europea ha dado el 
visto bueno a un plan radical del 
gobierno holandés para reducir 
las emisiones de nitrógeno en 
ciertas zonas del país, que con-
siste en el cierre de explotaciones 
ganaderas, algo así como «matar 
al perro para acabar con las pul-
gas». El objetivo es que tres cuar-
tas partes de las áreas Natura 
2000 sensibles al nitrógeno tenga 
un nivel saludable para 2030. 


Bruselas ha aprobado, en virtud 
de las normas sobre ayudas esta-
tales de la UE, dos planes holan-
deses con un presupuesto total 
de alrededor de 1.470 millones de 
euros para reducir el aporte de 
nitrógeno en las áreas de conser-
vación de la naturaleza. 


¿Cómo son las medidas 
holandesas?  
Los Países Bajos notificaron a la 
Comisión que querían adoptar 
dos planes, denominados LBV y 
LBV plus, para compensar a los 
ganaderos por el cierre voluntario 
y definitivo de las explotaciones 
ganaderas en las zonas Natura 
2000 con mucha carga ganadera. 


Estos planes, que pueden estar 
vigentes hasta el 27 de febrero de 
2028, están abiertos a los peque-
ños y medianos ganaderos de los 
Países Bajos que cierren volunta-
riamente sus explotaciones, 

ciones emisoras de carga máxima 
que aportan un alto nivel de nitró-
geno al año, fijado sobre cierto 
umbral. Al igual que el esquema 
LBV, también estará abierto a los 
productores de ganado lechero, 
cerdos y aves de corral y, ade-
más, a los productores de terne-
ros. Se concederán ayudas direc-
tas para compensar hasta el 100 
% de las pérdidas sufridas por los 
agricultores que decidan cerrar 
sus explotaciones, en particular 
en relación con la pérdida de de-
rechos de producción así como 
con los costes de demolición . En 
cuanto a la pérdida de capacidad 
productiva, bajo el régimen LBV 
plus, los ganaderos afectados 
pueden recibir hasta el 120% 
como compensación.


Fuente: AGRODIGITAL

siempre que su carga actual de 
aporte de nitrógeno exceda cier-
tos niveles mínimos. 


En el marco del programa LBV de 
500 M€, se concederá una ayuda 
directa para compensar hasta el 
100 % de las pérdidas sufridas 
por los ganaderos que decidan 
cerrar sus explotaciones de gana-
do lechero, porcino y avícola, en 
particular en relación con la pérdi-
da de capacidad de producción y 
de los derechos de producción. 
Dependiendo de la zona en la que 
se encuentre la explotación, para 
ser elegible bajo el esquema LBV, 
ésta debe tener ciertos niveles 
mínimos de aporte de nitrógeno 
por año. 


El plan LBV plus de 975 M€ estará 
abierto para las llamadas explota-

La Comisión Europe pretende que la medida reduzca las emisiones de ni-
trógeno. La medida afecta al vacuno de leche, porcino y avícola

Bruselas aprueba el plan holandés 
para el cierre de granjas

Europa
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La subida de precios que ha ex-
perimentado la leche en el último 
año está retrayendo sensible-
mente el consumo tanto en su 
forma líquida como en sus deri-
vados. Productores y ganaderos 
han acusado tradicionalmente a 
la gran distribución de utilizar la 
leche como un producto reclamo 
para atraer clientes a sus tiendas. 
Pero desde hace un año, se ha 
producido un ajuste de precios al 
alza ante el fuerte aumento de los 
costes de producción y la nece-
sidad de asegurarse el suminis-
tro.


El precio ha crecido un 19,8% respecto al mismo mes del año an-
terior, mientras que el consumo en volumen ha caído un 4,2%

Según los datos de la consultora 
Nielsen IQ correspondientes al 
mes de marzo, el precio ha creci-
do un 19,8% respecto al mismo 
mes del año anterior, mientras 
que el consumo en volumen ha 
caído un 4,2% en estos doce 
meses. Si a la categoría de leche 
líquida se suma la de bebidas 
vegetales, el precio se dispara un 
23,4% y la demanda sufre un re-
troceso del 11,6%.


Dentro de la categoría de lácteos, 
los datos de la consultora reflejan 
que los derivados lácteos son 

El consumo de leche se 
resiente tras la subida 
de precios

uno de los productos que más se 
encarecieron respecto a un año 
antes. Los datos que aporta la 
firma reflejan que la mantequilla 
incrementó su preció en un 28% 
y los quesos blancos pasteuriza-
dos lo hicieron en un 27,5%. Sin 
embargo, la demanda se mantie-
ne invariable, un 0,2% más. Por 
su parte, la nata subió su precio 
un 27%, con una bajada en el 
volumen del 4,8%.


«Los datos del Ministerio de 
Agricultura, Pesca y Alimentación 
(MAPA) reflejan que el precio pa-

https://www.elindependiente.com/economia/2022/10/18/la-caida-de-la-produccion-de-leche-abre-una-guerra-por-el-suministro/
https://www.elindependiente.com/economia/2022/10/18/la-caida-de-la-produccion-de-leche-abre-una-guerra-por-el-suministro/
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g a d o a l g a n a d e r o p o r 
la  leche cruda en origen en el úl-
timo año ha subido más de un 
60%, por lo que podemos con-
cluir que la industria láctea ha 
tenido que absorber frente al 
consumidor la mayor parte del 
aumento de costes que ha sufri-
do, con la consiguiente reducción 
de sus márgenes empresariales», 
explica Luis Calabozo, presidente 
de la Federación Nacional de In-
dustrias Lácteas (Fenil). «Este 
hecho se puede constatar con 
los resultados empresariales del 
ejercicio pasado que están pre-
sentando las industrias lácteas», 
añade.


Según los últimos datos de con-
sumo en el hogar que arroja la 
consultora de análisis de datos e 
investigación de mercado Circa-
na (antes Symphony IRI), durante 
los últimos 12 meses (abril 22 a 
marzo 23) las ventas de  leche  lí-
quida han caído un 2% en volu-
men y han aumentado un 25,4% 
en valor, en comparación con el 
mismo periodo del ejercicio ante-
rior (abril 21 a marzo 22), reflejo 
del fuerte impacto de los aumen-
tos históricos de costes.


En el resto de las categorías lác-
teas como yogures y quesos, 
confirma Calabozo, se aprecian 
también caídas de consumo apa-
rejadas a aumentos de precios. 
«Especialmente sintomático es el 
fuerte aumento de las importa-
ciones de quesos ya elaborados 
desde países con excedentes 

de  leche  (ejemplo Alemania o 
Países Bajos) que compiten muy 
a la baja en precio con los que-
sos españoles desplazándolos 
del lineal», concluye.


A nivel general, las ventas totales 
de bienes de consumo en las 
cestas de la compra españolas 
en el mes de marzo de 2023 se 
incrementaron un 9%, respecto a 
lo que nos gastamos un año an-
tes. Además, se observa un cre-
cimiento del 15,2% en el precio 
promedio y un retroceso en la 

demanda del 5,3%, según los 
últimos datos de Nielsen.


Fuente: EL INDEPENDEINTE

https://www.elindependiente.com/economia/2022/08/17/el-sacrificio-de-vacas-por-el-alza-de-costes-amenaza-el-suministro-de-leche-tras-el-verano/
https://www.elindependiente.com/economia/2022/08/17/el-sacrificio-de-vacas-por-el-alza-de-costes-amenaza-el-suministro-de-leche-tras-el-verano/




Agaprol OPL continúa las negociaciones abiertas 
con las más importantes industrias lácteas de 
nuestro país. Este proceso de negociación de los 
contratos lácteos que regirán las condiciones eco-
nómicas y de calidades de las entregas de los ga-
naderos asociados a Agaprol OPL han de incluir las 
nuevas cláusulas establecidas en el Real Decreto 
de Ley 5/2020 y que regula aspectos tan importan-
tes como la prohibición de venta a pérdidas o la 
obligatoriedad de recoger la estimación del precio 
de coste de producción para el ganadero. 


La situación derivada de la crisis del Coronavirus 
también está provocando modificaciones en la du-
ración de la vigencia de los contratos que suscritos 
entre industrias y ganaderos. Agaprol OPL reco-
mienda a todos los ganaderos no suscribir ningún 

contrato sin consultar previamente las condicio-
nes del mismo.


La negociación de los contratos lácteos se inicia 
dos meses antes de la finalización del anterior 
contrato siguiendo las pautas establecidas en la 
normativa vigente y que establece la absoluta 
transparencia del proceso entre la industrias lác-
teas y las Organizaciones de Productores Lácteos 
que negocian mandatadas por sus asociados.


El proceso de negociación transparente de los 
contratos lácteos es una de las mejores herra-
mientas a disposición de los ganaderos para ga-
rantizar acuerdos justos y libres con aquellas em-
presas a las que entregan su producción.


AGENDA 
AGAPROL 
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SE VENDEN NOVILLAS

Se venden novillas. (Segovia) 

Teléfono de contacto 629 423 146

ANUNCIOS 
COMPRO | VENDO | CAMBIO 
Agaprol

Disponible para los socios llamando al número 

665 363 984
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VENDO CARRO UNIFEED Y 
AMARRES

Ganadero de Burgos vende:  
- Carro unifeed Tatoma MV14 
- Amarres Pellitero 

Teléfono de contacto 616 134 730

VENDO SALA DE ORDEÑO

Sala de ordeño rotativa de 24 puntos, 
con medidores y programa informático 

Griñón (Madrid) 
Teléfono de contacto 653 931 468

NOVILLAS FRISONAS

Vendo novillas frisonas con carta ge-
nealógica paridas y abocadas al parto, 
preñadas con sexado 

Teléfono de contacto 676 462 811



ANUNCIOS 
COMPRO | VENDO | CAMBIO 
Agaprol

Disponible para los socios llamando al número 

665 363 984

SALA DE ORDEÑO GEA 

Se vende sala de ordeño GEA con 40 
puntos (20 y 20 en paralelo). Segovia. 


Teléfono de contacto: 645 235 453
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SALA DE ORDEÑO 

Sala de ordeño rotativa de 40 plazas, 
actualizada en 2019, con medidores de 
pulsación, caja de control, bomba de 
pistones, inverter y puerta de separa-
ción. 

Teléfono de contacto: Miguel Ángel Sáez

607 805 432

VENDO JOHN DEERE 3350 

John Deere 3350. Buen estado. 12.000 
horas. Palencia 

Teléfono de contacto: 629 45 86 71



Agaprol OPL


